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Girisimciler icin Yapay Zeka

Yapay zeka ile on kat hizli yanlis Griin yapmak mimkin. Bu

rehber, Uretimi hizlandirmadan 6nce dogrulamayi hizlandirmayi
anlatiyor.

AI Danisman — Ucretsiz Egitim Serisi
Bu belgeyi diledigin gibi paylasabilirsin. Satilamaz, degistirilemez.
Eylil 2026 - aidanisman.pages.dev - t.me/aidanisman



ICINDEKILER

Girisimcinin gercek riski: hizli yanlis
Siralama: 6nce dogrula, sonra Uret

Misteri gorismelerini sentezlemek

Rakip sokiim analizi

Itiraz haritas|

Uretim asamasi: nerede gercekten hizlanirsin
Kendini kandirma tuzaklari

itk on dért giin

Girisimcinin gercek riski: hizli yanlis
Girisimcinin sorunu tretim hizi degil. Sorun, dogru seyi uretip liretmedigini bilmemek.

Yapay zeka lretim hizini gercekten artiryor: bir glinde landing page, bir saatte on ilan metni, bir haftada
calisan bir prototip. Ama bu hiz, yanlis yone gidiliyorsa yanlisa daha hizli varmak demek.

NEDEN BU TUZAK ESKiSINDEN TEHLIiKELi

Eskiden yanlis Grtin yapmak pahaliydi ve yavasti; bu yavaslik bir glivenlik agiydi. Aylar stiren
gelistirme boyunca insanlar konusuyor, itiraz duyuluyor, fikir degisiyordu. Simdi o slire haftalara indi
— ve o haftalarda kimseyle konusulmuyor. Glvenlik agi kalkti, yerine bir sey konmadi.

iki tiir hiz
Uretim hizi Ogrenme hizi
Olciisii Haftada kag sey yaptin Haftada kag varsayimini ¢lr(ttiin
Yapay zeka etkisi Cok yliksek Yiksek —ama kimse kullanmiyor
Yanlis yondeyken Zarari biyatir Yoni dizeltir

Bu rehberin tamami ikinci situn tGzerine kurulu.



Siralama: 6nce dogrula, sonra liret

Yapay zekayi girisimde kullanmanin dogru sirasi su:

Asama Soru Yapay zekanin isi

1. Anlama Bu sorun gergekten var mi, kimde var Gorusmeleri sentezlemek, 6riintl bulmak
2. Konumlandirma Neden biz, neden simdi Rakip sokim, itiraz haritasi

3. Test Para verir mi Teklif metni varyantlari, landing

4. Uretim Nasil yapariz Prototip, icerik, operasyon

Cogu girisimci dordiincli asamadan basliyor ¢link(i orada yapay zekanin etkisi en goriinir. Oysa ilk ¢

asamada kullanilan yapay zeka, dérdiinclisiiniin bosa gitmesini engelliyor.

Musteri gorismelerini sentezlemek

Girisimciler gorisme yapiyor ama ¢ogu notlarini hic okumuyor. On bes gortisme yapiliyor, hafizada kalan (¢
tanesi karar veriyor — genelde en son yapilanlar veya en ¢cok hosa gidenler.

Yapay zekanin burada yaptigi is siradan ama degerli: on bes ham notu tek seferde okuyup 6riinti ¢ikarmak.

GORUSME SENTEZI

Asagida [n] misteri gorlsmesinin ham notlari var.

Sunlari cikar:

1. Kag kiside hangi sorun ge¢ti — sayiyla ("15 kisiden 9'u")
. Kullandiklari KENDI kelimeleri (benim tarif ettigim degil)
. Su an bu sorunu nasil ¢ézlyorlar
. Hangi konuda birbirleriyle celisiyorlar
. Benim duymak istedigim ama aslinda séylenmemis olan ne

Yorum katma. Notlarda gecmeyen bir sey yazma.

Emin olmadigin yerde "notlarda net degil" yaz.

Notlar: [notlar]




BESiNCi MADDE NEDEN ORADA

"Benim duymak istedigim ama séylenmemis olan" sorusu, dogrulama surecinin en degerli parcgasi.
Girisimciler goriismelerden kendi hipotezlerini onaylayarak ¢ikma egiliminde. Bu soru, modeli senin
tarafinda degil verinin tarafinda tutuyor.

Kendi kelimeleri neden onemli

Misterinin sorunu tarif ederken kullandigi kelimeler, sonraki tiim pazarlamanin hammaddesi. Sen "slirec

verimsizligi" diyorsun, miisteri "aksam 8'de hala Excel'deyim" diyor. Ikincisi satar.

Rakip sokim analizi

Rakip incelemesi genelde 6zellik listesi karsilastirmasina donlyor ve ise yaramiyor. Faydali olan sey, rakibin
kimi sectigini ve kimi feda ettigini gormek.

RAKIP SOKUM

Su rakibin web sitesi metni ve fiyatlandirmasi asagida.

Cikar:
Kime satiyorlar (metinden anlasilan, iddia ettikleri degil)
Hangi sorunu ¢o6zdiklerini soyliyorlar

Neyi kasten YAPMIYORLAR (kapsam disi biraktiklari)
Fiyat yapisi neyi ima ediyor (kim icin tasarlanmis)
Metinde savunduklari en zayif iddia hangisi

Sonunda: bu rakibin memnun edemedigi miisteri tipi kim?

Metin: [rakip metni]

Son soru isin 6zU. Rakibin memnun edemedigi musteri tipi, senin ilk pazarin olabilir — ¢link(i orada rekabet

yok, talep var.

Itiraz haritasi

Satis gorismelerinde duyacagin itirazlari 6nceden bilmek, hem Griini hem metni diizeltiyor. Bunu tahmin
etmek yerine iiretebilirsin.



ITIRAZ HARITASI

Sunu satiyorum: [teklif, fiyat, kime]

Bana katilma. Bu teklifi duyan birinin aklindan gececek
itirazlari lret. Her itiraz igin:

- Itirazan altindaki gercek endise ne

- Bu itiraz Grindn md, metnin mi, fiyatin mi sorunu

- Uriini degistirmeden verilebilecek cevap var mi,
yoksa Urin mi degismeli

En rahatsiz edici olanlari da yaz, kibarlik yapma.

Uciincli madde en kiymetlisi: bazi itirazlar metinle ¢dziiliir, bazilar Griiniin kendisi yanlis oldugu icin cikar.
Ikisini ayirmak aylar kazandirir.

Uretim asamasi: nerede gercekten hizlanirsin

Dogrulama bittiyse lretim asamasinda yapay zeka ciddi bir kaldirac. Ama her yerde degil.

is Kazanc Neden

Landing page metni varyantlari Yiiksek Gok sayida alternatif hizli Gretilir, test edilir
Icerik iiretimi ve yeniden kullanim Yiksek Tekrar eden yapi, dogrulamasi kolay
Musteri destegi hazir cevaplari Yiksek Sorular tekrar ediyor

Prototip / teknik yapi Orta Hizli ama denetim yukil yuksek

Pazar blylkligi tahmini Negatif Model rakam uydurur, dogrulanamaz

Fiyat belirleme Negatif Senin pazarini bilmiyor; veriyle belirlenir

PAZAR BUYUKLUGU TUZAGI

"Turkiye'de bu pazarin biyukligu nedir" sorusuna model gayet inandirici bir rakam verir. O rakam
blylk olasilikla uydurmadir — ve sen onu yatirimci sunumuna koyarsan, ilk soruda ¢oker. Pazar
blyuklagu, kaynag gosterilebilen veriyle hesaplanir.



Kendini kandirma tuzaklari

Dil modelleri uyumlu olmaya egilimlidir. Fikrini sordugunda genelde begenir. Bu, girisimci icin 6zellikle

tehlikeli glinkli zaten onay ariyorsun.

Uc tuzak ve panzehiri

Tuzak 1 — Onay arayan soru

"Bu fikir iyi mi?" diye sorarsan iyi oldugunu soyler. Soruyu tersine cevir:

PANZEHIR

Su fikri degerlendirme. Bunun yerine:

Bu fikrin basarisiz olmasinin en olasi 5 sebebini yaz.
Her sebep ig¢in, bunun dogru olup olmadigini nasil
test edebilecegimi soyle.

Tuzak 2 — Sentetik miisteri

Modelden "hedef misterim gibi diistin" diye rol yapmasini istemek ise yarar saniliyor. Yaramiyor. Model
gercek musterini tanimiyor; ortalama bir metni taklit ediyor. Sentetik miisteri, gercek goriismenin yerini
tutmaz. Gériisme 6ncesi soru hazirlamak igin kullan, gériisme yerine degil.

Tuzak 3 — Cilali yanlis

Yapay zeka ile yazilan bir sunum veya landing page profesyonel gorlinir. Bu goriintd, altindaki fikrin
zayifigini gizler — hem baskalarindan hem senden. Metin iyilestikce fikrin sinandigini sanirsin; oysa yalniz
kilif degisti.

Cikarim: Yapay zekaya fikrini sorma, fikrini sinat. Aradaki fark, prompt'un tek kelimesinde: "degerlendir"

yerine "clrit".



Ilk on dért giin

Giin is

1-2 Varsayimlarini yaz. "Bu dogru olmazsa girisim ¢oker" diyebilecegin en fazla 5 madde.
3 Her varsayim icin bunu clrltecek soruyu lret. Model onaylamasin, ¢lratsdn.

4-8 En az 8 gorlisme yap. Ham not tut, diizeltme.

9 Gorlisme sentezi. Kag kiside hangi sorun, kendi kelimeleriyle.

10 Rakip sokiim — en yakin 2 rakip. "Kimi memnun edemiyorlar" sorusuna cevap ara.
11 Itiraz haritasi. Uriin sorunu ile metin sorununu ayir.

12-13 Konumlandirma metnini yaz. Musterinin kendi kelimelerini kullan.

14 Karar: hangi varsayim c¢lriid(, hangi yon degisti. Yazili olarak.

On doérdiincl glintin sonunda Grlin yapmis olmayacaksin. Ama neyi yapman gerektigini kanita dayanarak
biliyor olacaksin — ve bu, li¢ ay boyunca yanlis sey yapmaktan ucuzdur.

Buradan sonrasi

Bu rehber dogrulama sirasini ve dort temel araci veriyor. Gorlisme soru bankasi, varsayim-test
matrisi, konumlandirma testi, fiyat arastirma yontemi ve pazarlama sablonlari
'nda.

Gergek girisim orneklerini ve yeni sablonlari Telegram kanalinda paylasiyorum.

t.me/aidanisman - aidanisman.pages.dev

Bu belgedeki bilgiler egitim amaclidir; yatirim, hukuki veya mali tavsiye niteligi tasimaz. Pazar blytkligl ve finansal
projeksiyonlar kaynag gosterilebilen veriyle hesaplanmalidir.



